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Weltacker Schweiz

Weltacker-Story 
// 2000 m² für alle!

Vision 
// Buntes Essen, gesunde Natur, gesunde Menschen

Mission
// Zusammen staunen: einmalige, sinnliche und begreifbare Erlebnisse 
rund um dein  tägliches Essen!

Ziel & Kernbotschaften 
// Eine Gesellschaft, die gesund, fair und enkeltauglich isst! 



Weltacker Schweiz
• 2008: Weltagrarbericht
• 2012: Idee Weltacker
• 2013: Prototyp Weltacker Berlin
• 2017: erster Weltacker in der Schweiz
• 2023: 3 Weltäcker in der Schweiz und 29 Weltäcker in 

12 Ländern auf 3 Kontinenten
• ca. 20ʼ000 Besucher*innen auf den 3 Schweizer 

Weltäckern, davon ca. 400 Schulklassen
• 121 Teammitglieder bei Weltacker Schweiz und den 3 

Schweizer Weltäckern, dabei 35 bezahlte 
Mitarbeiter*innen und 86 wiederkehrende 
ehrenamtlich Engagierte

• Bisher gesprochene Fördermittel: Fr. 988ʼ230.-
• Über 60 Medienbeiträge

Entwicklung der Besucher*innenzahlen 2017-2022



sacinquotes.blogspot.com/



#1: Berücksichtigung verschiedener Perspektiven  

● Inside-out > Klare Vision & Kernbotschaften



#1: Berücksichtigung verschiedener Perspektiven  

● Inside-out > Klare Vision 
& Kernbotschaften

● Outside-in > hohe 
Relevanz

Quelle: blogs.fz-juelich.de



#2: Story, Narrativ, Wirkungslogik

Quelle: blogs.fz-juelich.de/

Quelle: phineo.org/kursbuch-wirkung



#3: Sparring-Partner / Austausch mit NPOs 

Quelle: feelthebrain.me



#4: Fachliche Unterstützung beiziehen  

● Beirat und Senior Advisor



#5: Referenzschreiben und Testimonials



#6: Leistungen sichtbar machen

● kein Bluff, zugleich Leistungen „feiern“ und visualisieren

>> Schritt 1: Outputs erfassen 
🤓



#7: Fundraising-Strategie differenzieren

Mit verschiedenen Fundraising-Ebenen arbeiten

● Hauptförderpartner 
○ ev. Region 1
○ ev. Region 2

> fördern die “Hardware”



#7: Fundraising-Strategie differenzieren

Mit verschiedenen Fundraising-Ebenen arbeiten

● Hauptförderpartner
○ Region 1
○ Region 2

● Programm-Förderpartner
○ Bildungsprogramm 1: Weltacker-Schule
○ Bildungsprogramm 2: Weltacker-Touren
○ Bildungsprogramm 3: …

> fördern die “Software”



#7: Fundraising-Strategie differenzieren

Mit verschiedenen Fundraising-Ebenen arbeiten

● Hauptförderpartner
○ Region 1
○ Region 2

● Programm-Förderpartner
○ Bildungsprogramm 1
○ Bildungsprogramm 2
○ Bildungsprogramm 3

● Projektförderpartner
○ Projekt 1: Weltacker-Tournée
○ Projekt 2: Bohnenprojekt

> fördern die Innovation



#8a: Verschiedene Finanz-Szenarien entwickeln

● Mit den Zahlen spielen > Szenarien/Varianten:
○ Maximalvariante
○ Fokus-Variante 1
○ Fokus-Variante 2
○ Minimalvariante
○ Eigenleistung sichtbar machen?
○ Stundenansätze oder Monatslöhne?
○ etc. 



#8b: Verschiedene Module/Pakete entwickeln

● Mit den Zahlen spielen > Szenarien/Varianten:
○ Maximalvariante
○ Fokus-Variante 1
○ Fokus-Variante 2
○ Minimalvariante
○ Eigenleistung sichtbar machen?
○ Stundenansätze oder Monatslöhne?
○ etc. 

● In Modulen/Paketen kalkulieren >> Die “wahren” Zahlen (Vollkosten, 
Eigenleistung etc.) sind nicht immer die 
“richtigen” Zahlen für ein erfolgreiches 
Fundraising



#9: Die Stiftungen verstehen: lesen und zuhören

● Telefonieren
● Anfragen
● Treffen vereinbaren
● Wording anpassen (aber nicht zu plump!)
● Schnittflächen diskutieren (z.B. im Begleitbrief oder eigenem 

Kapitel)
○ Weltacker meets Stiftung xy

● Bestenfalls in einen co-kreativen Prozess gelangen
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#9: Die Stiftungen verstehen: lesen und zuhören

● Telefonieren
● Anfragen
● Treffen vereinbaren
● Wording anpassen (aber nicht zu plump!)
● Schnittflächen diskutieren (z.B. im Begleitbrief oder eigenem 

Kapitel)
○ Weltacker meets Stiftung xy

● Bestenfalls in einen co-kreativen Prozess gelangen
● “Sich über Absagen freuen!”



#10: Go wild, be creative 

● Z.B. Aktion zum Tag der Grosszügigkeit und des Gebens am 
28. November: Giving tuesday

Quelle: gladys.comQuelle: mailinghouse.ch



Es ist genug für alle da! 

bastiaan@weltacker.ch

weltacker.ch

linkedin.com/in/bastiaanfrich

mailto:bastiaan@weltacker.ch

